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Filosofia Persuadere? Un’arte

Esce domani Politica e storia nella retorica di Aristotele, il saggio del cremonese Magnoli Bocchi
Perché nell’era delle notizie false e dei social, & sempre pil necessario ritornare ai fondamentali
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I CREMONA Giovanni
Battista Magnoli Bocchi, ¢
nato a Cremona nel 1972.
Diplomato alliceo classico
Manin, gia arbitro di calcio
e volontario di Croce Ros-
sa(silegge nellostermina-
to curriculum) & Iscritto
all'Ordine dei Giornalisti
della Lombardia dal 1993.
Negli anni Novantaha col-
laborato conil settimanale
Mondo Padano e con il
quotidiano la Provincia. E
articolista presso le prin-
cipali testate giornalisti-
che nazionali: da La Stam-
paad Avvenire a Tutto-
sport. Laureato in Lettere
classiche, Storia greca, Fi-
losofia e Scienze politiche,
ha conseguito un dottora-
to in Storia presso le Uni-
versita di Pavia, Alta Alsa-
zia e Strasburgo. Si occupa
di retorica, storiografia e
politica. Halavorato pres-
solaPresidenzadel Consi-
glio dei Ministriela Came-
radei Deputati e come di-
rigente presso il Consiglio
Regionale della Lombar-
dia. Haal suoattivo nume-
rose pubblicazioni, dedi-
cateinparticolareallaSto-
ria della comunita ebraica
di Cremona. ViveaPavia.

di MARIAGRAZIA TESCHI

Il CREMONA Persuadere ed
essere persuasi liberamente,
prima di attuare una scelta,
sono facolta democratiche di
inestimabile valore che, nel
corso dei secoli, hanno subito
notevoli modificazioni ma che
restano fondamentalmente
legate alle regole dell’Atene
classica.

Nella Retorica, Aristotele si
concentra sulla persuasione
come strumento atto a forma-
re buoni oratori per la politica,
necessita urgente in quei tem-
pi minacciati dall’avvento
della crescente potenza ma-
cedone. In Politica e storia
nella Retorica di Aristotele
(Carrocci editore, 2019, in li-
breria da domani), il giornali-
sta e studioso cremonese Gio-
vanni Battista Magnoli Boc-
chi, ricostruisce I'uso della
storia ai fini politici nell' Atene
del IV secolo, attraverso un'a-
nalisi storiografica degli
esempi utilizzati da uno dei
padri del pensiero filosofico
occidentale. Con un’ incursio-
ne nel mondo delle fake news.

I1 titolo della pubblicazione
richiama quello della sua tesi
di dottorato in Storia. Una
predilezione che arriva da
lontano?

«Arriva da molto lontano. Chi
mi ha proposto di lavorare su
questo tema, anni fa, pensava
proprio alla mia esperienza a
cavallo fra classicita, politica e
giornalismo, che mi ha portato
piu volte a riflettere sull'im-
portanza di come si spiegano

le cose, al fine di permettere
alle persone di capire i proble-
micomplessi. Perché una per-
sona che cerca di essere seria
non puo che rifuggire gli slo-
gan, ma, per contro, € consa-
pevole che non ¢ possibile
ammorbare le persone con
una serie di concetti tecnici
iperspecifici, per quanto utilia
capire una questione. La ri-
cerca di un equilibrio € sem-
pre affascinante per chilavora
conle parole; cio mi ha portato
a confrontarmi con chi si era
posto questo problema in mo-
do molto serio piut di duemila
anni fa, cosi si € arrivati a Ari-
stotele».

Socrate ha scritto la Retorica
perchéisuoiallievidel liceo la
di 0. Una destinazi

oggi praticabile?

«Necessaria oltre che pratica-
bile. La retorica ¢ una virtu
profondamente democratica,
perché presuppone che le
persone, correttamente con-
vinte, decidano in modo libe-
ro. Non c’¢ alcuna costrizione,
né propaganda o indottrina-
mento; anzi, laretoricarichie-
de una qualita che ogni citta-
dino dovrebbe avere, la capa-
cita di essere corretti, chiari e
esaustivi. Solo per questo io la
insegnerei ancora: spesso mi
capita di non capire cosa dice
un mio interlocutore — certa-
mente per limiti miei —; e non
¢ accettabile che una persona
non comprenda il suo medico,
oil suo avvocato, o vada a uno
sportello a chiedere informa-
zioni e torni a casa piut confuso
di prima. Diciamolo, abbiamo

perso la facolta di essere chiari
e ci rifugiamo dietro alla fac-
ciata della semplificazione,
che non ¢ una soluzione: non
sara un brodo sempre pit al-
lungato che ciaiutera anutrir-
Cci».

1l tema della persuasione ¢
utilizzato per ottenere scopi
diversi, anche con ricadute
negative. Il termine mantiene
comunque il significato origi-
nario?

«Noi pensiamo, senza am-
mettercelo, che nel termine
retorica vi sia nascosto qual-
cosa di fraudolendo. Siamo
abituati all'idea che la retorica
sia vuota e ridondante; non
essere retorico ¢ detto in ter-
mini dispregiativi. E un pre-
giudizio antico, legato all'idea
che chi parla meglio di altri sta
tentando di ingannarci. Per
me ¢ importante riflettere sul
fatto che e peggio cadere nel
rischio opposto; chi parlama-
le e forse preferibile? Chi ba-
nalizza, ci inganna di meno?
Lunica cosa che ci mette al ri-
paro dalle ‘balle’ sta in noi, e
non in chi ci parla: pitt sappia-
mo, piti cidifendiamo».

Come impadronirci oggi di
una tecnica che necessita di
profonde conoscenze, utiliz-
zando noi un vocabolario
sempre piu povero?

«Facendo fatica e non cercan-
do scorciatoie. La peggior re-
torica e quelladi chidice io di-
co le cose come stanno, parlo
come mangio, io dico la verita
ed altre stupidaggini che ci
confondono: cosi si vuole solo

anestetizzare le capacita criti-
che di chi ascolta, far abbassa-
re le difese. Invece queste di-
fese devono sempre essere
molto alte: i problemi com-
plessi vanno spiegati bene, ma
ci vuole anche I'impegno di
chi ascolta per capire. Questo
vale per tanti temi, non crede-
10 mai che le persone non ab-
biano la pazienza di ascoltare,
perché non sono in grado di
capire: fanno lo sforzo di
ascoltare se sono convinte che
sia utile. Conosco alcuni che
nonsono maiandatiascuola e
che conoscono il mercato
azionarioo la finanza interna-
zionale alla perfezione. Per cui
¢ un fatto di volonta da una
parte e di chiarezza dall’al-
tra».

Come possiamo (o dobbia-
mo?) difenderci quando rice-
viamo messaggi persuasivi
che approfittano delle nostre
emozioni?

«Non dobbiamo difenderci.
Lemotivita e studiata proprio
da Aristotele come veicolo per
trasmettere informazioni. Di-
ce molto di pilt una fotografia
che mille parole, veicola un
messaggio forte che sintetizza
piudialtri sforzi. Occorre pero
sfruttare questi moti emotivi
per studiare le questioni, e per
capire meglio: un tempo si
usava il teatro o la poesia per
attirare I'attenzione su temi
seri. Aristotele dedica proprio
una parte della sua opera alle
passioni, perché senza quelle
non siamo cittadini. Non pos-
siamo limitarci a leggere le
istruzioni per I'uso o i bugiar-

dini dei farmaci, ma dobbiamo
farci coinvolgere, mantenen-
do sempre la consapevolezza
e non facendosi ingannare da
queste emozioni».

Nell'era delle fake news ¢ ne-
cessario tornare ai fonda-
mentali. Come pud aiutarci
Aristotele?

«Oggi siamo tutti, indistinta-
mente, marionette in una se-
rie di teatri, che si chiamano
social media, e ci muoviamo
come altri hanno deciso che ci
dobbiamo muovere. Se un
giorno si parladiun tema, tutti
parliamo di quello: ¢ incredi-
bile, ma ¢ cosl, ci trasformia-
mo in branchi di scimmie che
si dividono e si scannano, di-
cendo perdo sempre le stesse
cose. Siccome, per citare Carlo
Cipolla (storico e accademico,
autore del saggio Le leggi fon-
damentali della stupidita
umana,ndr), credo che il tasso
di cretini resti fisso, penso che
siailmezzo a renderci peggio-
ri. Soprattutto quando reagia-
mo a notizie false.

Per fortuna i social sono alloro
crepuscolo, sono ormai finiti:
abbiamo capito che non ci
servono e che alla fine ci ren-
dono ridicoli. Perché non pos-
siamo pensare di parlare su
tutto, tutti giorni, in ogni mo-
mento. Io non sogno certo un
mondo, che sarebbe noiosissi-
mo, dove tutti parlano di Ari-
stotele; penso solo sia neces-
sario tornare ad ascoltare, ad
imparare e a non avere opi-
nioni su tutto. Sarebbe gia una
rivoluzione».
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